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Wat je gaat doen
Jouw rol als Commercieel ManagerAls Commercieel Manager ben jij verantwoordelijk voor het
strategisch  uitbreiden  en  versterken  van  onze  afzetmarkt.  Met  jouw  commerciële  inzicht  en
verbindende kwaliteiten zorg je ervoor dat onze opdrachtgever een essentiële speler wordt in
de  woningmarkt.  Je  combineert  strategie  en  uitvoering  om  bij  te  dragen  aan  de  groei  en
transformatie van de bouwsector.Wat ga je doen?Het versterken van bestaande relaties en het
aanboren van nieuwe contacten in samenwerking met commercieel  verantwoordelijken in de
regio  midden  Nederland.Het  genereren,  concretiseren  en  begeleiden  van  leads  van  eerste
contact  tot  overdracht  aan  Projectmanagement.Onderzoek  doen  naar  relevante  partijen  op
basis  van  beschikbare  data  en  het  opstellen  van  een  commercieel  plan  dat  aansluit  bij  de
doelstellingen  van  onze  opdrachtgever.Actief  bijdragen  aan  de  transformatie  van  de
bouwsector,  waarbij  onze  opdrachtgever  een  onmisbare  en  innovatieve  speler  wordt  in  de
traditionele woningmarkt.



Wie we zoeken
Wat  breng  jij  mee?Ben  jij  klaar  om  jouw  commerciële  en  analytische  kwaliteiten  in  te  zetten
voor succesvolle projecten? Solliciteer dan nu en word de nieuwe Commercieel Manager!

Je bent een sterke commerciële verbinder met strategisch inzicht.

Je hebt kennis van en affiniteit met de uitdagingen in de bouwsector en spreekt de taal
van ontwikkelaars.

Je  bent  resultaatgericht  en  beschikt  over  een  #hetkanwel-mentaliteit,  waarmee  je
kansen weet te benutten.

Ervaring  met  strategische  commerciële  processen  en  het  opbouwen  van  langdurige
klantrelaties.

Een ondernemende houding,  waarmee je actief  bijdraagt aan de verdere groei  van het
bedrijf.

Wat we jou bieden
Een uitdagende functie waarin je impact maakt op een sector in transitie.

De ruimte om jouw visie te realiseren en bij te dragen aan het succes van het bedrijf.

Een marktconform salaris, aangevuld met een interessante bonus, mobiele telefoon en
leaseauto.

Aantrekkelijke arbeidsvoorwaarden volgens cao Bouw & Infra, inclusief een uitstekende
pensioenregeling.

Een  flexibel  werkgebied  met  een  focus  op  Midden-Nederland.  Je  werkt  afwisselend
vanuit het bedrijf of vanuit huis.


